


企業名 役職

経営革新の枠組み

戦略とマーケティング
のスキル

論理的思考の啓発

論理的会話力の啓発

革新的思考の啓発

プレゼンテーション
スキルの啓発

すわ経営革新塾受講申込書

13：30～15：30 15：45～17：30

日10 7月 （木）

日10

10

10

15月 （金）

日11 4月 （木）

日28月 （木）

日21月 （木）

日11 11月 （木）

すわ経営革新塾カリキュラム
■ 導入講義 ・なぜ、経営革新なのか？

 ・経営の全体像のモデル

 ・イノベーションの類型

 ・経営革新事例
■ 「ミニ自己紹介」

■ 講義&演習①

　「自社のビジネスモデルの整理」

　・個人で検討～意見交換
■ 講義&演習②　「自社の経営革新課題」

　・個人で検討～意見交換

■ 講　義 ・戦略とは何か？
 ・戦略のキーワード
 　

■ 講義&演習①　「外部環境の変化の点検」
　・マクロ環境とミクロ環境の視点
　・市場調査の方法

■ 講義&演習②　「自社の強みの点検」
　・5つの観点からの検討
■ 講義&演習③　「マーケティング革新」
　・マーケティング成功事例
　・自社のマーケティング革新
　・個人で検討～意見交換

■ 講　義 ・革新的思考が必要になってきた背景

 ・脳のメカニズム

 ・パラダイム
■ 演習①　「テクニックA」
■ 演習②　「テクニックB」「テクニックF」

■ 演習③　「テクニックR」「テクニックD」
■ 演習④　（上記テクニックの応用）

　「売上向上の特効薬は？」

　「優秀な人材が集まってくる方法は？」

　・個人で検討～意見交換

■ 講　義 ・論理的思考とは何か？

 ・論理的思考の技法
■ 講義&演習①　「分ける」
■ 講義&演習②　「ツリー手法」

■ 講義&演習③

　「マトリックスとその他の図式化」
■ 講義&演習④　「三角ロジック」
■ 講義&演習　「アイデアの整理手法」

　・ブラッシュM、ブラッシュD、ブラッシュE

■ 講　義 ・論理的思考技法の整理
■ 講義&演習①
　「水木れい子さんを退職させるべきだ」
　・第1回賛成意見の主張　・第1回反対意見の主張
　・第2回賛成意見の主張　・第2回反対意見の主張
　・判　定

■ 講義&演習②

　「この製品は値下げをして売るべきだ」

　・第1回賛成意見の主張　・第1回反対意見の主張

　・第2回賛成意見の主張　・第2回反対意見の主張

　・判　定

■ 講　義 ・プレゼンテーション力とは
 ・プレゼンテーションの4つの関所
 ・第一印象の確認
■ 演習①　「自己プレゼンテーション」
 ・準備～グループで実施
 ・相互認知表の記入・集計
 ・フィードバック

■ 演習②　「会社紹介」
 ・準備～グループで実施
 ・相互認知表の記入・集計
 ・フィードバック
■ 演習③ ・自己の啓発課題の整理
 ・相互アドバイス

受講希望者の方は FAX又はインターネットでお申込みいただくか、直接窓口にお持ち下さい。

申込書は切り取らずにこのままお送りください

受講者名

年齢 性別

TEL E-mail

FAX:0266-57-1010
http://www.suwacci.or.jp

個人情報の利用目的について
本申込書で得た個人情報については、下記の利用目的の範囲でのみ利用いたします。
①申込書の本人確認　②アンケートの実施等による調査研究　③関連するセミナー、イベントのご案内送付　④日本商工会議所への報告等

 開催日程／テーマ 内　　容

歳
住所男・女

　　　　　　　　　　　（限られた資源
～外部環境～強み～機会と脅威～3つの
ゼネリック～ブルーオーシャン･･･）

※講座の内容は毎回独立的なものですので都合上ご欠席されても理解ができる構成となっていますが、すべて重要な内容ですので、
　可能な限り全日程参加を強くお勧めします。




